
《安売り競争》では生き残れない 
 
 
 

１．赤字経営の連続では生き残れません！！ 
  生き残るためには、《生活費を稼いでトントン以上の経営》を実現することです。 
 
 

２．販売数や客数を増加できませんか！！ 
  《営業力》《商品力》の強化が必要です。 
 
 

３．仕入れを安く出来ませんか！！  
  思い切って交渉をしてみることです。 
 
 

４．人件費の節減が出来ませんか！！ 
  世間並みの賃金を支払わなければ人の確保が出来なくなります。 
  パート、アルバイトの活用が出来ませんか。   
 
 

５．それでも赤字ならば《販売単価を上げるしかありません》！！ 
倒産すればすべて終わりです。《単価が高ければ受注できない》という心配を乗り越

えなければなりません。   

 思い切って販売単価を上げてはいかがでしょうか！！ 
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